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Dostosowanie réznorodnych produktéw wykorzystywanych w budynkach i ich otoczeniu stanowi
gtowne wyzwanie Twoich klientow. A im bardziej ztozony produkt, tym jest to trudniejsze zadanie.
Jednoczesnie producenci zyskujag szanse, aby awansowac z roli dostawcy do roli partnera
strategicznego. Jednak, aby tak sie stato, musisz zastanowic sig, jak zaoferowac wartosciowe
rozwigzania. Na poczatek mozesz rozwazyc¢ kilka kwestii:

Inzynieria

Musisz projektowac i konstruowac produkty, ktore zaspokojg potrzeby klientéw lepiej i szybciegj

niz inne — niezaleznie od tego czy dostarczasz produkty gotowe, mozliwe do dostosowania, czy
catkowicie niestandardowe. Jesli jednak sytuacja w Twojej firmie jest podobna do sytuacji wiekszosci
producentow, problemem jest czas. Zbyt wiele go posSwiecasz na powtarzalne procesy i procedury, a za
mato na innowacje i przyspieszanie wprowadzania produktéw na rynek. Jakie znalez¢ rozwigzanie?

m Zacznij od poprawy efektywnosci procesu opracowywania produktow, tak by inzynierowie
mogli zajac sie pracg, ktora przynosi najwieksze korzysci, zamiast powtarza¢ zmudne zadania
zwigzane z zarzgdzaniem danymi i zmiang czy korygowaniem problemoéw z wydajnoscia.

» Po drugie, automatyzacja konfiguracji produktu moze zaoszczedzi¢ godziny pracy inzynierow,
ktorzy musieliby go poswieci¢ na reczne konfigurowanie nieskonczenie wielu wersji projektow.



Pozwoli

to nie tylko

zyskac czas na
opracowywanie bardziej
innowacyjnych, nowych
produktow, lecz takze otworzy nowe
mozliwosci dostosowywania produktow

do potrzeb klientow wymagajacych bardziej
niestandardowych rozwigzan do swoich projektow

budowlanych. \

Produkcja

Wytwarzanie produktow spetniajgcych wymagania kosztowe, jakosciowe i zwigzane z czasem
dostawy moze byc¢ utrudnione z kilku powodow, ktore czesto majg swoje zrodto w braku potaczenia
miedzy procesem projektowania a produkcji, a takze w nieefektywnych procedurach produkcyjnych.

Aby zapewnic takie potgczenie, musisz ustandaryzowac narzedzia do zarzadzania danymi, CAD i CAM

w catej organizacji. Zintegrowane i zautomatyzowane procesy pozwalajg wyeliminowac¢ manualne
czynnosci, ktdre czesto prowadzg do powstawania btedow i waskich gardet. Takie zmiany zwiekszaja
wydajnosc i elastycznosc produkcji, co jest konieczne do zaspokojenia ciggle rosngcych potrzeb klientow.

Sprzedaz

Twoi klienci chca mie¢ pewnosc, ze kazde zamowione rozwigzanie spetni wymagania precyzyjnie
okreslone pod katem danego projektu. Jak tego dokonac? Sprzedaz produktow budowlanych nie opiera
sie juz na ofertach. Chodzi w niej raczej o zapewnianie klientom konsultacji.

Aby tak sie stato, dziat sprzedazy musi mie¢ mozliwos¢ wspotpracy z systemami klientow, jak rowniez
szybkiego i niezaleznego oferowania i konfigurowania produktow (bez czekania na inzynierow). Caty
ten proces moze zautomatyzowac narzedzie do samodzielnego konfigurowania produktu, ktore nie
tylko pozwala zaoszczedzi¢ godziny pracy inzynierow, lecz takze pomaga pracownikom dziatu sprzedazy
uzyskac taki sam efekt w ciggu kilku minut. To oraz materiaty do wykorzystania podczas modelowania
informacji o budynku (BIM) przeksztatca zespoty sprzedazy z odbiorcow zamowien w partnerow
projektowych prowadzacych bliskg wspotprace.
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