
提供致胜投标的十大
挑战



对于想要实现业务增长的制造商而言，赢得新客户和新合约至关重要。能够参与更多投标是非常重要

的，但实现业务增长的更佳方法是优化投标流程以赢得更有利可图的投标。

实现这些目标并非易事，而且在执行更好、更多致胜投标方面面临着诸多障碍： 

• 报价不准确，报价流程效率低下

• 来自竞争对手的压力

• 不断变化的客户需求

• 提高质量和速度的压力

我们已经明确制造商在提供致胜投标方面所面临的十大挑战。这将有助于您发现并解决投标流程中存在的

问题，从而缓解您的压力。

无需慌张，制造商可以在其投标流程中相对快速地实施一些关键举措以获取更好的结果 - 即，更有利可图

的致胜投标。

简介

仅仅赢得各种业务是远远不够的。制造商需要

致力于赢得合适的业务。增加收入固然很好，

但最好能够提高利润率。更完善的信息和更准

确的定价（不一定要定价较高）有助于提高利

润率。

赢得具有更高利润率的业务

目标：

1. 2.
在执行所需工作以生成投标时，要求制造

商能够确保很高的中标率。时机、准确

性、定价和投标质量这些因素均会对赢得

或痛失投标造成影响。小改进可实现大 
成就。

提高中标率
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提供致胜投标的挑战

如果在定价时使用手动流程 
（如电子表格），将难以查找

信息，更难以更新信息，进而

导致投标效率低下。手动流程

会使整个投标流程极其繁琐和

耗时。流程效率低下会影响投

标完整性和准确性。

如果没有单个资源库来存储与

工程数据、文档以及供应商规

格和报价相关的信息，则很难

创建准确投标。投标不准确会

导致定价过高，进而失去竞争

力；或导致定价过低，进而出

现无法迎合客户要求的风险。

缺乏准确性会面临中标率低下

风险，更重要的是，会影响利

润率。

响应能力对投标流程至关重

要，可以左右输赢。如果未及

时提供投标，可能会削弱客户

信心，而且客户可能会怀疑您

的交付能力。如果您的竞争对

手能够及时或提前提供投标，

则可以打造自身优势，尤其是

当他们的投标更完整和准确时

更是如此。

如果无法检索或获取具有说服

力的信息以纳入投标中，这可

能会影响投标质量。此外，信

息不一致也会降低投标质量，

缺乏针对客户要求的细节将不

有利于增强信心。不良投标流

程可能会影响为客户提议的解

决方案质量，因为时间将浪费

在重复性低价值任务上。

投标效率低 信息不精确 投标响应慢 标书质量低1.. 2.. 3.. 4..
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提供致胜投标的挑战

缺乏可视化效果和详细的工程

信息，会导致您的投标逊色于

其他具有竞争力的投标。例

如，您的二维图形将无法与他

人的三维呈现效果相匹敌。对

于投标流程，从竞争对手中脱

颖而出至关重要；详细的可视

化效果可增强客户对所提议解

决方案的信心。无法在投标流

程中高效部署合适的资源会导

致演示不佳。

如果无法访问现有 IP 且无法

集成投标流程，将很难应对客

户提出的自定义要求。这会影

响投标流程，因为需要花费更

多时间从头开始创建模型。

如果投标流程中涉及自定义的

复杂产品（客户通常不会提供

完整信息），则将很难确定客

户要求是否合理。此外，客户

要求也在不断变化，如果没有

仿真工具，则会使投标双方均

面临极大的投标风险。

投标演示不佳 模型缺乏智能性 没有集成式仿真工具5.. 6.. 7..
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准备复杂投标时，需要各个部

门、相关人员以及第三方供应

商高效地进行协作。如果沟通

不畅，则无法高效地协调各个

活动和并行流程，导致出现错

误和浪费时间。

信息不准确、无法访问重要 
IP、沟通不畅以及忽视细节，

均会导致出现错误。在投标流

程中，未被发现的错误会导致

投标不完整或不准确。如果在

流程中发现错误，则需要大规

模返工以进行更正，这会浪费

时间和资源并可能导致无法及

时提供投标。

自动执行投标流程的优势包

括：从日常工作中释放出宝贵

的工程资源，通过更好地访问

最新定价和成本信息来提高准

确性。因此，许多公司开始着

手在内部自动执行投标流程，

但结果不尽相同。如果公司痛

失投标，则意味着浪费了大量

时间和资源 - 本可以将这些时

间和资源用于公司核心业务，

包括创建更好的投标。

沟通不畅 返工 尝试在内部实现自
动化

8.. 9.. 10..

提供致胜投标的挑战
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很明显制造商在改进投标流程方面面临着诸多挑战，但幸运的是可以实施一些关键举措来创建更

好、更有利可图的致胜投标。

改进投标流程的关键举措

自动化是改进投标流程的关键所在。这样，投标团队能够释放出宝贵的工程资源时间、捕

获并重用有用的内部 IP 以及将投标流程纳入工作流，以便当项目最终中标时可以重用其

初始投标数据。

在投标流程中管理定价和成本信息对设置价格和确保利润率至关重要。自动化工具不仅可

以跨各种数据库链接分散的定价信息，还可以与基于现有设计规则和标准设定的工程规格

进行集成，从而快速创建准确价格。

提交更好的投标意味着，为客户改进了投标。在纳入详细的工程信息和可视化效果时质量

是第一位的，旨在确保客户可以准确了解他们获得的结果。当通过自动化工具从日常工作

中释放出关键工程资源时，将有助于实现这一目标。当然，这也可以确保投标流程更高效

（即，及时提交投标），并在使用相同资源的情况下提高投标量。

工程流程自动化

投标报价更精确

标书更具竞争力

6   |     提供致胜投标的十大挑战



关于 Autodesk
30 多年来，Autodesk 一直致力于帮助人们构想、设计和创造更美好的世界。如今，Autodesk  
正面临工业革命以来制造产品方式中涌现的巨大变革。

 
众所周知，便捷的三维设计和预制加工技术正在不断进步，不断颠覆着工程和制造行业。因此， 
Autodesk 以其设计为根基，并运用行业见解开启制造业的新时代。

 
我们的工具组合非常强大且不断完善，不仅易于获取、易于使用而且功能强大。

  

有关更多信息，请访问 autodesk.com.cn 或关注 @autodesk

要获取更多资源，请访问 https://www.autodesk.com.cn/industry/manufacturing/
resources/engineering-leadership。如果您想详细了解如何提供致胜投标，请与我们联系。
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